Messedoppel ,,Holz-Handwerk* und ,,Fensterbau Frontale“: Filhrende Rolle untermauert

Die MessSlatte

noch einmal nach oben hewegt

Seit einigen Jahren ist das Messedoppel ,,Holz-Handwerk* und »Fensterbau Frontale" ein Garant
fiir gelungene Messetage. Vor allem schafft es die Veranstaltung immer wieder aufs Neue, die
eigenen Rekordzahlen zu toppen. Im Marz 2018 waten es wieder einmal mehr Aussteller,
darunter Nationen, die vorher nicht vertreten waren. Wer wissen will, was im »Ligna“-freien
Jahr die holzverarbeitende Industrie bewegt, der kommt nach Niirnberg.

Die , Holz-Handwerk”
war und ist eine Messe,
fiir die die Beschreibung
~mittendrin statt nur
dabei” ideal passt. Es
fliegen Spéne, und die
Exponate laden zum
Anfassen ein.
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HOLZ-HANDWERK | REPORT

>GroBes Foto: Wolfgang
Poschl, Vorstandsvorsitzen-
der des Fachverbandes Holz-
bearbeitungsmaschinen im
VDMA und Vorstandsvorsit-
zender der Weinig AG, bei
der offiziellen Messe-Eroff-
nung. Oben: Neben effi-
zienten Maschinen wie bei-
spielsweise von Striebig
wird der Bereich Software
auch fiir Schreiner und
Tischler immer bedeutsamer.
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ussteller- und Nationen-
rekord fir das Messedop-
pel ,Holz-Handwerk" und
Fensterbau Frontale”: Zu-
sammen 1.329 Aussteller (2016:
1.288) aus 42 Landern (2016: 40)
prasentierten die neuesten Trends
flr die handwerkliche Holzbe- und
-verarbeitung und rund um Fens-
ter, Tir und Fassade. Vom 21. bis
24. Marz 2018 kamen erneut Uber
110.000 internationale Holz- und
Fensterexperten aus 123 Landern
(2016: 116) zum Fachmessever-
bund, der alle zwei Jahre im Mes-
sezentrum Nirnberg stattfindet.
Volle Hallen, begeisterte Besu-
cher und hochzufriedene Ausstel-
ler — so lassen sich die , Holz-Hand-
werk" und , Fensterbau Frontale”
2018 einmal mehr zusammenfassen
und treffend beschreiben. Mit ei-
nem herausragenden Produkt- und
Informationsangebot und ausstel-
ler- wie besucherseitig mit bester
Qualitat und Quantitat konnten die
Veranstaltungen auf ganzer Linie

{berzeugen. Im Rahmenprogramm
wurden aktuelle Branchenthe-
men informativ aufgearbeitet: Von
Nachwuchsférderung im Handwerk
beim , Holz-Handwerk Campus” bis
hin zu themenspezifischen Sonder-
schauen, beispielsweise zum Thema
Smart Home, spannte sich ein wei-
ter Bogen flr unterschiedliche Ziel-
gruppen.

In den Hallen der ,Holz-Hand-
werk” drohnten nicht nur die
Maschinen: Auch die Geschafte
brummten beim Branchentreff des
holzbe- und -verarbeitenden Ge-
werbes. Mit 515 Ausstellern (2016:
494) aus 19 Landern war die Fach-
messe fiir Maschinentechnologie
und Fertigungsbedarf erneut ein
Pflichttermin fiir Schreiner, Tisch-
ler und Zimmerer aus ganz Europa.
Stefan Dittrich, Veranstaltungslei-
ter der ,Holz-Handwerk”, zieht ein
Fazit: ,Mit dem Rickenwind die-
ser Erfolgsausgabe machen wir uns
hoch motiviert an die Yorbereitun-
gen unserer 20. Geburtstagsmesse

im Jahr 2020." Auch Aussteller und
Besucher haben den nachsten Ter-
min fest im Blick: Beiderseits sind
die Wiederbesuchsabsichten hoch.
Seit 30 Jahren am Standort
Nirnberg beheimatet, wuchs die
Weltleitmesse des Fenster-, Tir-
und Fassadenbaus in zweifacher
Hinsicht (ber sich hinaus. ,So groB3
und international zeigte sich die
Fensterbau Frontale’ noch nie”,
freut sich Veranstaltungsleiterin
Elke Harreif. 814 Aussteller (2016:
794) belegten mehr als 64.000
Quadratmeter (2016: 63.113 Qua-
dratmeter) Standflache, rund die
Halfte kam aus dem Ausland (2016:
44 Prozent). Themenschwerpunk-
te wie Digitalisierung, Smart Home
und Automation, Energieeffizienz,
Nachhaltigkeit und Design fanden
sich an den Standen der ausstel-
lenden Unternehmen, aber auch im
begleitenden Fachprogramm.
Sehr kurzweilig war die Veran-
derung ,Ausstellerabend” statt
LEréffnungsabend”. Auch wenn

[
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die neue Form der Party vielleicht
noch nicht ganz den gewiinschten
Erfolg in Sachen Teilnehmerzahl er-
reicht hat, so hatten die, die dort
waren, definitiv Spal3: Ob bei einer
der Buffet-Stationen, beim exklusi-
ven Whiskey-Tasting, mit Requisi-
ten in der Fotobox oder auch ganz
einfach an der Bar oder auf der
Tanzflache — die Nirnbergmesse
hat sich einiges einfallen lassen,
um ein geselliges Beisammensein
ahseits der Ausstellungshallen zu
ermdglichen.

Direkt im Nachgang des Mes-
sedoppels duBerten sich zahlrei-
che Aussteller sehr zufrieden lber
die Tage in Niirnberg, so beispiels-
weise auch Leitz: ,Der Messestand
war an allen Messetagen gut be-
sucht und zog viele interessierte
Fachleute an. Geschaftsfihrung
und Gesellschafter sprechen von
einem erfolgreichen Messeverlauf
und erwarten ein gutes Messe-
nachgeschaft”, heiBt es aus Ober-
kochen.

Mitten im Aufarbeiten der
wahrend der Messe geknipf-
ten Kontakte befindet sich auch
der Lackspezialist Adler: ,Bitte
schnellstméglich in der Werkstatt
vorbeikommen”, , Baldiger Besuch
erbeten”, ,Bitte um Info zu Effekt-
lackierungen” — zahlreiche solcher
Anfragen hinterlieBen die Gaste am
Messestand der Osterreicher. Inte-
ressant ist die Tatsache, dass Adler
auch aus den nordlichen Bundes-
landern viele Kunden und Inte-
ressenten begriiBen durfte. Was
einerseits unterstreicht, dass der
Zulieferer sich eines immer grofBe-
ren Bekanntheitsgrads erfreut, an-
dererseits aber auch ein Fingerzeig
dafiir ist, dass die gesamte Messe
auch von im Norden der Bundes-
republik ansassigen Handwerkern
gerne frequentiert wird — galt die
.Holz-Handwerk” doch lange als
die Messe, die vor allem auf Sid-
deutschland zielt.

Die Weinig-Gruppe prasen-
tierte sich in Nirnberg mit ihren

>0bere Reihe links: Roberto Selci, Jacek
Pigorsch und Federico Broccoli von Biesse
bei der Bekanntgabe der Plane fiir den siid-
deutschen Standort. Obere Reihe rechts:
Pekka Paasivaara (Homag Group) und
Stefan Lampa (rechts) von Kuka verkiinden
eine exklusive Partnerschaft. Unten:
Carsten Clauder (Grotefeld) im Gespréch
mit Tino Eggert (,mobelfertigung”, links).

>Mitte links: Christopher Moore von SCM Deutschland bei
der Produktprasentation. Rechts daneben: Innere Werte von
Homag-Maschinen per ,iPad” entdecken. Untere Reihe:
Andreas Bischoff von Ima mit ,mf”-Redakteurin Doris Bauer.
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>Untere Reihe Mitte: Fiir
Luigi De Vito, SCM Wood
Division und Group Sales &
Marketing Direktor, ist die
»Holz-Handwerk” genau die
richtige Plattform, um das
seiner Aussage nach einzig-
artige Unternehmensange-
bot in der Branche zu préa-
sentieren.
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beiden Marken Weinig und Holz-
Her auf einer Fliche von 2.000
Quadratmetern. Die Veranstaltung
verlief fiir den Marktflihrer in der
Massivholz- und Holzwerkstoffbe-
arbeitung duBerst erfolgreich. Ins-
gesamt konnten gruppenweit 107
Maschinen und Systeme verkauft
werden. Beim Auftragseingang
wurden ambitionierte Zielvorga-
ben erfilllt. MaBgeblichen Anteil
am Erfolg hatten die Kernkompe-
tenzen Profilieren und Fensterpro-
duktion. ,Wir sind sehr zufrieden
und sehen unsere Marktstrategie
Think Weinig' bestatigt”, bilan-
zierte Vertriebs- und Marketing-
vorstand Gregor Baumbusch.

LWir haben alle Messeziele
erreicht und erwarten ein gu-
tes Nachmessegeschaft”, sagt
Biirkle-Geschéaftsflhrer Olaf Rohr-
beck zum Verlauf der Nirnberger
,Holz-Handwerk". Und féhrt fort:
,Die Messe ist dem reinen Hand-
werk inzwischen entwachsen, uns
kommt das sehr entgegen. Neben
dem bekannt groBen Interesse der
Besucher aus den osteuropaischen
Nachbarlandern waren wir dber-
rascht, viele siideuropdische und
auch nordafrikanische Gaste begri-
Ben zu kénnen. Auf jeden Fall sind
wir in zwei Jahren wieder dabei.”

Die italienische Biesse Group
nutzte die Veranstaltung, um
gleich am ersten Messetag ehr-
geizige neue Pldne flr den Stand-
ort Deutschland bekannt zu ge-
ben: Nachdem das Geb&ude des
Firmensitzes in Elchingen mitt-
lerweile aus allen Nahten platzt,
wurde schon langer nach einem
geeigneten Gebdude Ausschau
gehalten, das allen Anforderungen
an GroBe und Lage der zuk{nfti-
gen Niederlassung entspricht. In
dem neuerdffneten Industriege-

biet in Nersingen unweit des aktu-
ellen Sitzes ist man dann flindig ge-
worden und wird dort Anfang 2019
den Neubau auf einem 6.000 gm
groBBen Grundstlick, direkt an der
neuen Abfahrt der A 7, beziehen.

Und auch die Homag Group
wahlte die Messewoche zur Be-
kanntgabe wichtiger Neuigkei-
ten aus dem Unternehmen: Die
Schwarzwalder vereinbarten so-
wohl mit Kuka als auch mit Gren-
zebach direkt vor Ort strategische
Partnerschaften. Mit Kuka sol-
len smarte Roboterldsungen fiir
den weltweiten Markt der Holzbe-
arbeitung entstehen, mit Grenze-
bach geht es um smarte Ldsungen
fir den flexiblen Transport von
Werkstiicken zwischen Bearbei-
tungsmaschinen und Zellen.

Das ndchste Messe-Duo findet
turnusgeman vom 18. bis 21. Marz
2020 im Messezentrum Nirn-
berg statt — und wird sicherlich
auch in zwei Jahren wieder das
Parkett fir die Neuvorstellung von
Maschinen und Zulieferprodukten
und Sprachrohr in die gesamte
Branche sein.
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Ein echter
Mehrwert

fur mich und
meine Kunden!

Profitiere von wertvollen Vorteilen:

v’ Top-Qualitdt und attraktive Einkaufspreise

v Deine Antwort auf den Fachkraftemangel

v Deine Entlastung bei Kapazitatsengpéssen

v Mehr Zeit fiir dein Kerngeschéft und deine Kunden
v Einsatz modernster Maschinentechnologie
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